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Liebe Leserinnen und Leser,

Die Wahlen sind entschieden und es bleibt abzuwarten, ob und welche Anderungen die
schwarz-gelbe Regierung im Gesundheitswesen mittelfristig vornimmt.

Es bleibt also spannend - spannend auch deshalb, weil die ,,heille Phase“ der AOK-
Ausschreibung anbricht, zu der wir lhnen gerne unsere spezifischen Services anbieten.
(siehe Seite 2).

Weiterhin finden Sie einen Artikel zum Thema Apothekenabverkauf Weekly, wo wir in
der wochentlichen Entwicklung nun auch die Unterscheidung von fiihrender und ver-
kaufender Distribution vornehmen konnen (siehe Seite 3).

Auch dieses Mal viel Spalb beim Lesen.
Fur das INSIGHT Health Team
lhre

Rl

Petra Exner

AKTUELLES

Wichtig! — Wichtig! — Wichtig!

Marktforscher- und Versorgungsforschungs-Treffen
am 03. November 2009

im NH Hotel Morfelden-Walldorf
Hessenring 9, 64546 Morfelden-Walldorf (Frankfurt)
Telefon: +49 6105 204 0, Fax: +49 6105 204 100
Die Einladung folgt. Sie konnen sich bereits heute bei Frau Rosaj (arosaj@insight-
health.de) anmelden.

Bitte vormerken:

INSIGHT Health Kundentagung am 16. und 17. Juni 2010

Tagungsort: Radisson Blu Hotel, Augustusplatz 5-6, 04109 Leipzig
Einzelzimmer zum Preis von EUR 129,- (inkl. Fruhstiick, Pro Nacht/Person)

Alternativhotels:

Pentahotel Leipzig, http://www.pentahotels.com/de/leipzig, Einzelzimmer zum Preis
von EUR 95,- (inkl. Frihstiick, Pro Nacht/Person)

Park Hotel Seaside, http://www.park-hotel-leipzig.de/, Einzelzimmer zum Preis von
EUR 89,- (inkl. Frihstiick, Pro Nacht/Person)

Sie konnen bereits heute unter dem Stichwort ,INSIGHT Health“ in diesen Hotels
reservieren.
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IGES Arzneimittel-Atlas 2009 veroffentlicht

Im September 2009 ist der Arzneimittel-Atlas des IGES Instituts in vierter Auflage er-
schienen. Der Arzneimittel-Atlas analysiert anhand der INSIGHT Health Verordnungsda-
ten den Arzneimittelverbrauch in der GKV nach Menge und Wert. In der aktuellen Aus-
gabe hat das IGES Institut in Zusammenarbeit mit den Experten von INSIGHT Health
erganzende Fragestellungen nach regionalen und kostentragerspezifischen Unterschie-
den aufgenommen.

Der IGES Arzneimittel-Atlas ist im Verlag Urban & Vogel erhaltlich.

INSIGHT Health bietet spezifische Services im Rahmen der
aktuellen AOK-Ausschreibung

Die aktuelle Rabattausschreibung der AOK geht in die heiBe Phase. Jeder Arzneimittel-
hersteller steht vor der Frage, ob und wie sich eine Beteiligung an der AOK-
Ausschreibung lohnt. Wir von INSIGHT Health unterstitzen Sie hierbei mit unseren spe-
zifischen Services zur Vorbereitung auf Rabattausschreibungen. Hierzu haben wir ei-
gens fur die aktuelle AOK-Ausschreibung mit der WETTBEWERBSANALYSE eine Analyse-
systematik entwickelt, die lhnen eine umfassende Markttransparenz ermoglicht.

Mit der WETTBEWERBSANALYSE von INSIGHT Health konnen Sie die Angebotsportfolios
potenzieller Mitbieter detailliert vergleichen, potenzielle Kandidaten fiir Bieterge-
meinschaften aufdecken und somit lhr Rabattangebot auf Grundlage einer fundierten
Analyse abgeben.

Wenn Sie mehr zur WETTBEWERBSANALYSE erfahren mochten, stellen wir lhnen gerne
weitere Informationen wie auch einen kleinen Kurzfilm, der die Analysesystematik il-
lustriert, zur Verfugung.

Selbstverstandlich informieren wir Sie auch gerne zu unseren anderen Services, wie der
szenariobasierten Simulation der Deckungsbeitragsentwicklung in Abhangigkeit des
Ausgangs der Losvergabe (Stichwort MARGENKALKULATOR). Samtliche Services passen
wir auch an die anderen laufenden Ausschreibungen an.

Wir freuen uns uber lhr Interesse.

Ihre Ansprechpartner:
Dr. André Kleinfeld (AKleinfeld@insight-health.de, 06126 / 955-64)
Christian Bensing (CBensing@insight-health.de, 06126 / 955-29)
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NEU: Fiihrende und verkaufende Distribution

Bereits in der letzten Ausgabe der INSIGHTs Einblicke (05/2009, S. 4-5) haben wir die
neue Dienstleistung Apothekenabverkauf Weekly ausfuhrlich vorgestellt. Mit diesem
Service konnen zeitnah die wochentlichen Um- und Absatze aller in offentlichen Apo-
theken abverkauften PZNs gemessen werden (Basis: 3.000 INSIGHT Health Panelapothe-
ken).

Ab sofort stehen zusatzliche Informationen flir diesen Service zur Verfiigung: die fiih-
rende und verkaufende Distribution. Mithilfe der beiden Wertarten lassen sich die Wa-
renbewegungen auf PZN-Ebene in den offentlichen Apotheken genauer beobachten:

° Die fuihrende Distribution ist eine Kennzahl, die angibt, wie viel Prozent der Pa-
nelapotheken eine bestimmte Handelsform fuhren. Dabei muss die entsprechende
PZN von der offentlichen Apotheke mindestens einmal von dem PharmagroBhan-
del oder dem Hersteller direkt bezogen worden sein, an (einen) Patienten / Kun-
den abgegeben worden sein, oder die Handelsform muss im Lager vorratig sein.

° Die verkaufende Distribution hingegen gibt Auskunft iber den Anteil jener Apo-
theken, die die jeweilige PZN im Beobachtungszeitraum auch tatsachlich an Drit-
te verkauft haben. Diese Kennziffer liefert Antworten auf die Fragen, in welchem
Ausmal die Produkte tatsachlich den Weg zum Patienten respektive Endverbrau-
cher finden und mit welcher Geschwindigkeit dies erfolgt.

Am Beispiel des Produkts ,,Wick Erste Abwehr* - ein Handschaum zum Schutz vor Erkal-
tungs- und Grippeerregern - wird die Aussagekraft der beiden neuen Wertarten ver-
deutlicht (vgl. Abbildung 1).

Abbildung 1. Wochentliche Entwicklung ,,Wick Erste Abwehr Schiitzender Handschaum*

Distributions- Absatz (EH)
breite

60% r 5000
4;:86 - 4.500

50% - =
3510 _-=" - 4.000

-
40% - K s 3.500
P - 3.000
30% - ," - 2.500
/ L
20% P 2.000
4 1.500
899 v 4

10% 1 o 1.000

2% o 6% 13% 56%

0% | 3% | o
w2e W29 W30 W31
08.07.- 15.07.- 22.07.- 29.07.-
14.07.09 21.07.09 28.07.09 04.08.09
fihrende Distribution = verkaufende Ditribution = = = Absatz (EH)

Quelle: Apothekenabverkauf Weekly INSIGHT Health
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So geht aus der Abbildung hervor, dass im Zuge eines steigenden Absatzes uber den
Zeitraum nicht nur die verkaufende Distribution, sondern auch die fuhrende Distributi-
on ein Wachstum verzeichnet. Hier lasst sich vermuten, dass sich die Nachfrage nach
diesem Produkt aufgrund der erneuten Schweinegrippe-Welle stark erhoht hat. Um die-
ser Rechnung zu tragen, hat ein zunehmender Einkauf verbunden mit einer Bevorratung
seitens der Apotheken stattgefunden, wie der Anstieg der flihrenden Distribution zeigt.

lhre Ansprechpartner:
Simona Schaber (SSchaber@insight-health.de, 06126 / 955-14)

Jurgen Rost (JRost@insight-health.de, 06126 / 955-69)
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