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* Ziele
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Vorstellung der Moderatoren

Jennifer Herzing Steven Wayand

Project Manager Team Lead Tech Solutions B
jherzing@insight-health.de swayand@insight-health.de
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Ziele dieser Session

| Finder

Sales Force Tracking
SMART - Pharma

Mithilfe Von DaShboa rds StrategiSChe Target sales YTD % Target sales YTD Target sales end of year % Target Sales end of year
Entscheidungen verbessern und . r
81 % 56 %

100 % Target YTD @YTD 0% 100 %

dadurch Markterfolg steigern

Sales 2023 and Sales targets

@YTD ©Target YTD # Target achievement %

Vorstellung der technischen und
praktischen Aspekte von Dashboards

e
dby INSIGHTHEALTH
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Probleme I6sen, Zukunft gestalten: Business Intelligence als Erfolgsfaktor

Daten liegen in den Berichterstellung sorgt
entsprechenden Fachabteilungen. fir einen hohen
Ein teamiibergreifender Zugriff manuellen Aufwand und
gestaltet sich schwierig erfolgt oft auf Excel-Basis

Einzelne Abteilungen bauen sich Das Teilen von

eigene Datasets auf, was zu Reportings im
unterschiedlichen Werten fiir Unternehmen ist
ein und dieselbe Kennzahl fiihrt sehr umstandlich
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Maximieren Sie lhr Potential
mit Bl-Solutions
VALIDE, SCHNELL,
EFFIZIENZ UND PRODUKTIVITAT 80 % INDIVIDUALISIERBAR

Reduktion der
Berichtserstellungszeit

KUNDENZUFRIEDENHEIT UND
UMSATZ 15%

Umsatzsteigerung

KOSTEN UND EINSPARUNGEN
20 %

Kostenreduktion

MARKTANALYSE UND

o
WETTBEWERBSVORTEIL Sl

ROl innerhalb 3
Jahren

>50 %

DATENQUALITAT UND
MANAGEMENT

verbesserte
Datenqualitat
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Effiziente Datenanalyse und Entscheidungsunterstiitzung: Business Intelligence,
Reporting und Dashboarding im Vergleich

Datenanalyse Datenintegration  Datenvisualisierung

Reporting Dashboarding

Umfassender Rahmen fir

Statische, strukturierte datenbasierte Interaktive, dynamische
Berichte Entscheidungsunterstiitzung Visualisierungen
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Kernbereiche der Bl-Solutions und deren spezifischen Nutzen

a N N I
s !
Analytisch Strategisch Operativ
> Fokus auf Deep Insights ) aggregierte Daten aus diversen > Tracking von Daten
> Analyse von Trends und Zeitraumen Quellen ) schnelle Reaktion auf
> langfristige Entscheidungsfindung > ganzheitliche Ansicht Anderungen

> langfristige Ziele

Performance Dashboards Salesforce Management Monatsdaten Reporting
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SMART vorgehen - Full-Service-Bl aus einer Hand

Zielsetzung & Auftrag
Anforderungsanalyse

Berechtigungs-
konzept

Kennzahleninventar

Fahrplan festlegen

Datenmodell

Realisierung eines
Prototyps
Fachliches Design
inkl. Mockups

Implementation
des Prototyps

Anpassung von
UX/UI-Design
Einrichten von
Berechtigungs-
konzept (Row-Level-
Security)

Testung &
Validierung intern
Uberpriifung
Datenkonsistenz
Einholung &
Implementation
von Feedback

> Schulung der Nutzer

> Sammeln von
z Nutzerfeedback

> ggf. Implementation
von Anderungen

> Unterstlitzung bei
Veroffentlichung

> Support
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Monatsdaten-
reporting
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Monthly Report

SMART - Pharma| Sales - Overview

Sales (Units) YTD

288,1 Tsd. \/J

Market Share by Volume

Own Products .

Competitors

Remaining .

Revenue (rAVP) Comparison

1,5 Mio.

Data version

01.08.2023

+- % previous year

Choose a focused market

Sales Procurement Distribution

Overview

Revenue (rAVP) YTD
48 Mio. \/\/ -1,3%

Market Share by Revenue
N2

submarket A
submarket B

submarket C

Competitors

/ Own Products

Jun 2023

Inventory

+- % previous year

. Own Products

Competitors

. Remaining

powered by

e
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Performance Dashboard Verordnung

SMART - Pharma Substanz 1 Substanz 2 Markt B Markt C

Bsp.
Performa nce Substanz 1 Wert MoM% Substanz 1 Wert MoM%
Dashboarding 78Tsd. = |81% 8Tsd. 7 |81%

March 2023 April 2023 May 2023 Marktanteile Fachgruppensplit

June 2023 July 2023 _
6,9% 1,8%

® DERM

HNO
@ Substanz 1
@ AP|

@ GASTRO

%
s ® ENDO

Substanz 2

® ADM-Ebene 1
ADM-Ebene 2
@ ADM-Ebene 4
® ADM-Ebene 5 Verordnungen im Vergleich

.ADI\.-"I—EbeneE} :3"'5['. e
Substanz 1

Apr 2023 Mai 2023 Jun 2023 Jul 2023

ﬂ
powered b\.r | [\] S‘ G H THEALTH

MNata varcinn: Netnhar 2002 Srnrrar Anathalannanal
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Tracking
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Sales Force Tracking

SMART - Pharma

Target sales YTD % Target sales YTD Target sales end of year % Target Sales end of year

I, 25 i

81 % .

Target YTD @YTD @ Target sales end of year @YTD

Sales 2023 and Sales targets

@YTD ® Target YTD @ Target achievement %

Januar Februar April Juni September Oktober
2023

ﬂ
powered by INSIGHTHEALTH

Data version: October 2023 Source: Apothekenpanel
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Sales Force

Sales Force Tracking

SMART - Pharma

Overview

Sales YTD/Target YTD

Tra C ki n g - @YTD ® Targst YTD Alle auswihlen ADM-Ebene 1 ADM-Ebene 2 ADM-Ebene 4 ADM-Ebene 5 ADM-Ebene 6
1 T

Nationale o sere s — o1
H aowebene s NN O>: Vo Target sales YTD % Target sales YTD

An SiC ht pDM-Ebene 1 N O Mio.

0,50 Mio.

— I I
I O Vio.

ADM-Ebene 4 fio 8 ‘| D/O

0,43 Mio.

@YTD @ Target YTD

Target sales end of year % Target Sales end of year

56 %% L T

JI y
s 4
s “‘“‘l;w\,_r"’""‘g‘ @YTD @ Target sales end of year

Data version: October 2023 Source: Apothekenpanel powered by INSIGHTHEALTH
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ﬁ Sales Force Tracking
SMART - Pharma Overview
Sales Force

Sales territory

Tracking - e
Regionalansicht

sales territory
Aalen/Stadt

YTD Sales Target YTD Sales Target YTD %

664.186 823.209 81 %

Mumber of pharmacies Inhabitants Number of physicians

5.200 24.301.637 41.747

Pharmacy density per tsd inh. Population density Physician density per tsd inh.

183,89 1.137.825,75 1.576

Anzahl Potenzial STR Facharztgruppe Anzahl Potenzial
Apotheken Arzte

Bahnhofstr. 32 = Allgemeinirzte/praktische Arzte

Kirchahorn 55 < Aach Schulstr, 7
Adlerstr. 27 % Aalen Alfred-Del|
Hauptstr. 7 % Abenberg Am Althac/
Alpenstr. 6 % Abensherg Max-Bronc
Mooshburger Str. “ Absberg Hauptstr. 5
Theodor-Heuss-! & Abstatt Rathausstr
42 2 Abtsgmiind

4 Aalen
= Ahorntal

4 Albstadt
“ Altenmiinster
7 Altenstadt
= Altfraunhofen
4 Althiitte

R R R Y

ﬂ
Data version: October 2023 Source: Apothekenpanel/ Acxiom Deutschland GmbH; Zeitstand z.B. 31.12.2021 powered by |NSIGHTHEALTH
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